
ALAKÍTSA AZ ÉRDEKLŐDÉST 

JÖVEDELMEZŐ KAPCSOLATOKKÁ 



A B2B értékesítési és marketing szervezetek 

soha nem látott változásokon mennek 

keresztül
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A NÖVEKEDÉS ÉRDEKÉBEN AZ ÉRTÉKESÍTÉSI ÉS 

MARKETING CSAPATOKNAK ÖSSZEHANGOLTAN KELL 

MŰKÖDNIÜK AZ EGÉSZ SZERVEZETEN BELÜL

azon megkérdezettek aránya, akik nem 

érzik úgy, hogy az értékesítési 

csapatok megfelelő ügyfélinformációkkal 

rendelkeznek .

– Dun & Bradstreet Customer Insights

40%60%

azon értékesítők aránya, akik 

megbízhatatlannak ítélik az 

általános adataikat.

– SiriusDecisions

azok aránya, akik a B2B 

értékesítők által gyűjtött 

érdeklődőkből tényleges 

vásárlókká válnak.

– Forrester

1%
kevesebbmint
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HASZNÁLJON MINŐSÉGI ADATOKAT STABIL 

ÜGYFÉLKAPCSOLATOK KIÉPÍTÉSÉHEZ, ÉS A VÁSÁRLÓVÁ 

VÁLÁS FOLYAMATÁNAK FELGYORSÍTÁSÁHOZ

Ismerje meg

a piacot

Azonosítsa a 

legjobb vásárlókat

Találja meg

a döntéshozókat

Értse meg a 

problémáikat

Foglalkozzon a valóban

ígéretes ügyfelekkel
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A D A T O K  É S  A N A L I T I K A

A LEGJOBBAN TELJESÍTŐ VÁLLALATOK KIHASZNÁLJÁK AZ 

ADATOKBAN ÉS ANALITIKÁBAN REJLŐ LEHETŐSÉGEKET A 

NÖVEKEDÉSI ÜTEMÜK NÖVELÉSE ÉRDEKÉBEN

A Z  

É R T É K E S Í T É S

N Ö V E L É S E

E L K Ö T E L E Z Ő D É S  

É S  

K A P C S O L A T T A R T Á S

T Ö B B C S A T O R N Á S  

C É L Z Á S

E L E M Z É S  É S

S Z E G M E N T Á L Á S

Hogyan érdemes a 
piacokat elemezni, 
hogy megtaláljuk a 

legjobb lehetőségeket 
vállalkozásunk 

számára?

Hogyan tehetjük lehetővé 
az értékesítés számára az 

ideális piacokhoz való 
igazodást, a jobb keresési 

módszereket, és a 
gyorsabb üzletkötést?

Hogyan érdemes 
következetesen 
megcélozni a 
célközönséget különböző
csatornákon keresztül?

Hogyan érdemes 
kezelni a megfelelő 
érdeklődőket és 
ügyfeleket a kereslet 
növelése érdekében?

NÖVEKEDÉSI 
MOTOR
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Üzleti nyilvántartás

170M+

A D&B HOOVERS HOZZÁFÉRÉST BIZTOSÍT A 

DUN & BRADSTREET VILÁGSZÍNVONALÚ 

ÜZLETI INTELLIGENCIÁJÁHOZ 

Forrás

30K
Ország

190
Napi frissítés

5M Dun & Bradstreet 

D-U-N-S® Számok



7

Confidential

A KIVÁLÓ ADATOK ÉS ELEMZÉSEK PÁRATLAN 

FUNKCIONALITÁSSAL TÖRTÉNŐ KOMBINÁLÁSA AZ 

ADATOKAT NAGYON SOK, NAGYON JÓL HASZNOSÍTHATÓ 

ÜZLETI MEGLÁTÁSSÁ ALAKÍTJA

Conceptual  

Search®

Business Signals® 

és analitika

Ideal      

Profiles®

Dynamic  

SmartLists®

Irányítópultok és 

riasztások
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Növelje az értékesítés termelékenységét, és 

készüljön fel jobban a lehetőségek 

kihasználására és megfelelő értékelésére

• Hozzáférés a nagy teljesítményű keresési és listaépítési 

képességekhez

• Használja ki az ügyfélfigyelés és a valós idejű riasztások 

funkciókat

• Nyerjen betekintést a vállalati tevékenységekbe 

prediktív mutatókkal és átfogó kutatási jelentésekkel

• Azonosítsa a döntéshozókat

• Szerezze meg a versenyinformációkat

• Térképezze fel a vállalatláncok közti kapcsolatokat

AZ INTUITÍV KEZELŐFELÜLETEN KERESZTÜL 

KÖNNYEDÉN HOZZÁFÉRHET A VÁLLALATI 

INTELLIGENCIÁHOZ ÉS INFORMÁCIÓKHOZ
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több érdeklődési csatorna 

hozzásegíti az ügyfeleinket 

az üzleti sikerek eléréséhez

– Fortune 500 Bank/TechValidate

59%

gyorsabb értékesítési 

csatornák több értékesítési 

lehetőséget eredményeznek

– Systems Integrator

3x
növekedés a lezárt üzleti

tranzakciókban

– Fortune 500 Bank/TechValidate

60%
több mint

10%

átlagos bevételnövekedés 

azokhoz a vállalatokhoz 

képest, akik nem tartoznak

ügyfeleink közé

– D&B S&MS Gartner tanulmány

A FORTUNE 500 VÁLLALATOK 90%-A ÁLTAL 

ELISMERT DUN & BRADSTREET ÜGYFELEI JELENTŐS 

ÜZLETI ELŐNYÖKET ÉS NÖVEKEDÉST ÉRTEK EL
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NÖVELJE GYORSAN 

HATÉKONYSÁGÁT

ELŐZZE MEG 

VERSENYTÁRSAIT

NÖVELJE AZ 

ÉRTÉKESÍTÉS 

HATÉKONYSÁGÁT

FOLYTASSON 

MEGALAPOZOTTABB 

MEGBESZÉLÉSEKET

A D&B HOOVERS VILÁGSZÍNVONALÚ ADATOKKAL ÉS 

INNOVATÍV SZOLGÁLTATÁSOKKAL SEGÍTI ÖNT AZ 

ÉRDEKLŐDŐK HAGYOMÁNYOS KERESÉSÉTŐL AZ 

ÉRTÉKESÍTÉS FELGYORSÍTÁSA FELÉ



KÖSZÖNJÜK


